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● Profesion: Contador Publico en EEUU (CPA, CGMA)
● Experiencia:

○ Director de América del Norte en HLB
○ Director de América del Norte en Moore
○ Líder Regional de América Latina en RSM
○ Director de Finanzas y Administración en América 

Latina en Covance
● Educacion:

○ Contador y Sistemas informáticos en Boston, EEUU 
○ MBA - Madrid, Espana



Elementos Clave para una Firma 
Contable Exitosa en América Latina



Elementos Clave

1. Visión Estratégica y Liderazgo

2. Eficiencia Operacional e Innovación

3. Adquisición y Desarrollo de Talento

4. Gestión de Relaciones con los Clientes

5. Navegando la Complejidad Regulatoria

6. Sostenibilidad y Responsabilidad
Corporativa

7. Estrategias de Crecimiento y Expansión

8. Adopción de un Enfoque Centrado en el 
Cliente



Visión Estratégica y Liderazgo

● Planificación a largo plazo

● Agilidad en la toma de decisiones

● Desarrollo de liderazgo







Eficiencia Operacional e Innovación

● Optimización de procesos internos

● Adopción tecnológica

● Innovación en los servicios al cliente







Transformacion Digital

● Gente - Quien

● Procesos - Como

● Tecnologia - Que
TechnologyProcess

People



Adquisición y Desarrollo de Talento

● Encontrar el talento adecuado

● Desarrollar talento interno

● Gestión de talento transfronterizo









Gestión de Relaciones con los Clientes

● Construir confianza y relaciones a largo plazo

● Comprender las necesidades locales e internacionales de los clientes

● Agregar valor mediante servicios de asesoría



Navegando la Complejidad Regulatoria

● Cumplimiento de normativas locales e internacionales

● Adaptación a estándares globales

● Gestión de riesgos



Sostenibilidad y Responsabilidad Corporativa

● Enfoque en iniciativas ESG (Ambiental, Social, Gobernanza)

● Responsabilidad corporativa como motor de crecimiento

● Sostenibilidad en las operaciones



Estrategias de Crecimiento y Expansión

● Expansión de líneas de servicio

● Fusiones, adquisiciones y asociaciones

● Expansión regional y global







Polling Question

¿Qué generación representa la mayor parte de la población en América 
Latina?

- Baby boomers

- Millennials

- Generación X

- Generación Z



Tendencia 

● Cambio de Generaciones 

● Influencia Internacional

● Tecnologia
AI/AutomationUS/China

Millennials/Boomer





Polling Question

¿Cuál es el socio comercial más importante de los Estados Unidos?

- China

- Reino Unido

- México

- Canada



2010 2020





Presenter Notes
Presentation Notes
Vender materias primas, comprar manufacturas

Según la Cepal, el grueso de las exportaciones de América Latina hacia China se concentran en seis productos (soja, minerales de cobre y de hierro, petróleo, cátodos de cobre y carne bovina) que juntos suman 72% del total.
Las importaciones de la región desde China, por otra parte, consisten fundamentalmente en productos manufacturados, lo que “ha ampliado el acceso para los hogares y empresas, pero también ha desplazado a la producción regional”, apunta la Cepal.
https://www.bbc.com/mundo/articles/c72pn50j86jo





Polling Question

¿Su empresa cuenta con hablantes de otras idiomas?

- Ingles 

- Mandarin

- Cantonese

- Frances





Takeaways 
(recomendaciones)
1. Ubicarse estratégicamente para 
recibir las oportunidades 

2. Tomar bien el cambio, 
especialmente la transformación 
digital 

3. Buscar socios, alianzas y 
colaboradores en todas partes

4. Invertir en la próxima generación y 
para la próxima generación

5. Comprometerse con la red global y 
su estrategia - la red ya ha hecho los 
planes con ustedes en mente



Conectate conmigo aquí!

Gracias - Obrigado - Thank you
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